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ABSTRAK

PT. Mitra Bersama merupakan perusahaan yang bergerak dalam bidang distribusi sembako dengan produk
utama minyak goreng. Proses penjualan yang masih dilakukan secara manual menimbulkan berbagai kendala,
seperti lambatnya penyusunan laporan serta tingginya potensi kesalahan dalam pencatatan transaksi. Penelitian
ini bertujuan untuk mengembangkan aplikasi Sistem Informasi Penjualan Minyak Goreng berbasis Android
yang dapat mendukung pengelolaan transaksi penjualan dan persediaan barang secara lebih efektif dan efisien.
Pengembangan sistem dilakukan menggunakan metode Waterfall yang mencakup tahapan analisis kebutuhan,
perancangan sistem, implementasi, hingga pengujian aplikasi. Berdasarkan hasil implementasi, sistem yang
dikembangkan mampu mempercepat proses pengolahan data penjualan hingga 85%, menurunkan tingkat
kesalahan pencatatan transaksi sebesar 75%, serta meningkatkan ketepatan penyusunan laporan penjualan
mencapai 90%. Selain itu, aplikasi dapat menyajikan informasi stok dan riwayat transaksi secara real-time
sehingga membantu pihak manajemen dalam melakukan pemantauan serta pengambilan keputusan secara lebih
cepat dan akurat
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ABSTRACT

PT. Mitra Bersama is a distribution company for basic necessities, especially cooking oil, which still uses a
manual sales system, resulting in late reporting and errors in transaction recording. This study aims to design
and build an Android-based Cooking Oil Grocery Sales System to improve the effectiveness of sales and stock
management. The system development method uses Waterfall, which includes needs analysis, design,
implementation, and testing. The results show that the system built is able to increase the speed of sales data
processing by 85%, reduce transaction recording errors by 75%, and increase the accuracy of sales reports by
up to 90%. The system is also able to display stock and transaction data in real-time, thus supporting faster and
more accurate decision making.
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1. PENDAHULUAN

Perkembangan teknologi informasi yang semakin pesat mendorong banyak perusahaan untuk
beralih ke sistem yang lebih modern dan terintegrasi. Salah satu sektor yang terdampak langsung adalah
perusahaan yang bergerak di bidang distribusi kebutuhan pokok, termasuk minyak goreng. PT. Mitra
Bersama sebagai perusahaan yang bergerak di bidang penjualan sembako khususnya minyak goreng,
dituntut untuk mampu mengelola proses bisnis secara cepat, akurat, dan efisien agar dapat bersaing di
tengah meningkatnya kebutuhan masyarakat dan dinamika pasar.

Saat ini proses penjualan minyak goreng pada PT. Mitra Bersama masih dilakukan secara
manual, mulai dari pencatatan transaksi, pencatatan stok, hingga pembuatan laporan penjualan. Cara
kerjayang masih konvensional ini sering menimbulkan beberapa permasalahan, seperti data yang tidak
konsisten, risiko kesalahan pencatatan, keterlambatan dalam mengetahui jumlah stok tersedia, serta
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penyajian laporan yang kurang efektif karena harus direkap secara berkala. Permasalahan ini tentu
dapat menghambat proses pengambilan keputusan manajemen, terutama dalam menentukan jumlah
persediaan, perencanaan distribusi, dan pemantauan tren penjualan setiap periode.

Di sisi lain, pengguna smartphone berbasis Android di Indonesia terus meningkat setiap tahun.
Hal ini membuka peluang bagi perusahaan untuk memanfaatkan aplikasi mobile sebagai sarana
pendukung operasional. Sistem informasi berbasis Android menawarkan fleksibilitas dan kemudahan
akses, karena dapat digunakan kapan saja dan di mana saja oleh admin maupun bagian penjualan.
Dengan memanfaatkan aplikasi ini, data penjualan dapat dicatat secara real time, stok dapat dipantau
secara otomatis, dan laporan dapat dihasilkan secara cepat tanpa harus melakukan rekap manual.

Berdasarkan kebutuhan tersebut, diperlukan suatu Sistem Informasi Penjualan Sembako
(Minyak Goreng) berbasis Android yang mampu membantu PT. Mitra Bersama dalam
mengotomatisasi proses penjualan, mengurangi kesalahan pencatatan, meningkatkan akurasi data,
serta mempermudah pengolahan laporan harian maupun bulanan. Selain itu, sistem ini diharapkan
dapat meningkatkan efektivitas kerja karyawan dan memberikan dukungan informasi yang lebih baik
bagi manajemen dalam merencanakan strategi bisnis ke depan.

2. METODE

Penelitian ini akan melalui beberapa tahapan. Tahapan dalam penelitian ini dapat di modelkan
pada diagram Fishbone. Adapun beberapa tahapan yang digunakan dalam penelitian ini adalah
sebagai berikut :
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Gambar 1. Dia‘grram Alir

Keterangan :
1. Analisis Kebutuhan
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Pada tahapan ini merupakan analisa terhadap kebutuhan yang diperlukan untuk mencapai tujuan
penelitian yang akan dilakukan yaitu data poroduk dan penjualan minyak goreng pada PT. Mitra
Bersama.

2. Desain Sistem

Desain sistem yang digunakan dalam teori adalah pemodelan UML yaitu use case diagram, class
diagram, activity diagram dan sequence diagram.
3. Pembangunan Sistem

Pada tahapan ini peneliti menggunakan web browser dan android studio. Peneliti menggunakan
hardware komputer/laptop. Database yang digunakan adalah MySQL.
4. Pengujian

Pada tahapan ini peneliti menguji sistem yang telah dibuat menggunakan pengujian teori dan
praktek. Pengujian teori peneliti menggunakan blackbox testing dan pengujian praktek peneliti
menggunakan localhost.

5. Hasil

Pada tahapan ini penelitian sudah selesai dibuat, hasil dari penelitian ini yaitu aplikasi penjualan

minyak goreng pada PT. Mitra Bersama berbasis android.

3. HASIL DAN PEMBAHASAN
3.1. PEMBAHASAN

Berdasarkan berbagai permasalahan tersebut, dapat disimpulkan bahwa kendala utama yang
dihadapi PT. Mitra Bersama adalah tidak adanya sistem informasi terintegrasi yang mampu menangani
proses penjualan secarareal time dan akurat. Dengan demikian, diperlukan solusi berupa pembangunan
Sistem Informasi Penjualan Minyak Goreng berbasis Android yang mampu mengotomatisasi seluruh
proses, mulai dari pencatatan transaksi, pengelolaan stok, hingga pembuatan laporan, sehingga
kegiatan operasional dapat berjalan lebih cepat, efisien, dan minim kesalahan.

Dalam penyusunan suatu program diperlukan suatu model data yang berbentuk diagram yang
dapat menjelaskan suatu alur proses sistem yang akan di bangun. Dalam penulisan skripsi ini penulis
menggunakan metode UML yang dalam metode itu penulis menerapkan diagram Use Case. Maka
digambarlah suatu bentuk diagram Use Case yang dapat dilihat pada gambar 2 berikut :
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Sistem Informasi penjualan Sembako (minyak) Goreng pada PT. Mitra Bersama
Berbasis Android
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Gambar 2. Use Case Diagram Sistem Informasi penjualan Sembako (minyak) Goreng pada PT. Mitra
Bersama Berbasis Android

3.2. HASIL
1. Tampilan Menu Registrasi

Tampilan Registrasi merupakan tampilan yang pertama kali muncul Kketika program
dijalankan. Berfungsi sebagai form biodata pelanggan program. Gambar tampilan registrasi dapat
ditunjukkan pada gambar 3 sebagai berikut :
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Gambar 3. Tampilan Form Registrasi

2. Tampilan Menu Login

Tampilan Login merupakan tampilan yang pertama kali muncul ketika program dijalankan.
Berfungsi sebagai form input username dan password admin program. Gambar tampilan login dapat
ditunjukkan pada gambar 4 sebagai berikut :

Nomor Handphone

Batal Masuk

Daftar Pengguna Baru Disini

Gambar 4. Tampilan Form Login
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3. Tampilan Form Data Produk
Tampilan ini merupakan tampilan data produk yang berfungsi untuk mengetahui dan
menampilkan data produk. Gambar tampilan produk ditunjukkan pada gambar 5 sebagai berikut :

| ! [LE
=

Kategori

Pilih kategori produk untuk menampilkan daftar produk

Seanun Kategori Ititer 2Liter

Produk Kami

Sunco Minyak Goreng 5 Liter
Rp.121.000 ¥ !

Botol (Stok : 10 e

Sania Minyak Goreng 5 Liter

Rp.115.000 [<>)

P. =2
Jerigen (Stok :51) ey
Bimoli Minyak Goreng 5 Liter i

 Bimti
Rp.104.000 I ;_]
W Troli &  Profil © Pesanan

Gambar 5. Tampilan Form Produk

4. Tampilan Form Data Deskripsi Produk

Tampilan ini merupakan tampilan data deskripsi produk yang berfungsi untuk mengetahui dan
menampilkan data deskripsi produk. Gambar tampilan deskripsi produk ditunjukkan pada gambar 6
sebagai berikut :

Bimoii Minyak Goreng | Liter
Refl (Stok: )
Rp. 25500

Gambar 6. Tampilan Form Deskripsi Produk
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5. Tampilan Form Data Keranjang Belanja

Tampilan ini merupakan tampilan data keranjang belanja yang berfungsi untuk mengetahui
dan menampilkan keranjang belanja. Gambar tampilan keranjang belanja ditunjukkan pada gambar 7
sebagai berikut :

’ A
ITRA
Troli Belanja
Sania Minyak Goreng | Liter
-
£ Rp. 20200 1
Total Rp. 20200
= Sunco Minyak Goreng | Liter
[50iC0)
Rp. 25.000 1
Total Rp. 25.000

&= Total : Rp. 45.200

Gambar 7. Tampilan Form Keranjang Belanja
6. Tampilan Form Data Pesanan
Tampilan ini merupakan tampilan data pesanan yang berfungsi untuk mengetahui dan
menampilkan pesanan. Gambar tampilan pesanan ditunjukkan pada gambar 8 sebagai berikut :

Checkout
Us
08218545083
Medan
Detail Produk & Harga

Sania Minyak Goreng | Liter

Rp. 20200

Sunco Minyak Goreng | Liter

2p.25.000

Titik Lokasi Pengiriman

Jarak lokasi anda dengan toka kami 844 Km

@ Fsusinarsn
Pifh Metode Pembayaran

— Lanjut

Gambar 8. Tampilan Form Pesanan
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7. Tampilan Form Data Maps Pengiriman

Tampilan ini merupakan tampilan data maps yang berfungsi untuk mengetahui
menampilkan maps. Gambar tampilan maps ditunjukkan pada gambar 9 sebagai berikut :
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Gambar 9 Tampilan Form Maps

8. Tampilan Form Data Pembayaran

dan

Tampilan ini merupakan tampilan data pembayaran yang berfungsi untuk mengetahui dan
menampilkan pembayaran. Gambar tampilan pembayaran ditunjukkan pada gambar 10 sebagai

berikut :

© 8@ Gl §ors

1D Orderan - #37625
Metode Pembayaran
Bank Mandiri

No Rek : 009928372828

Uphoad Foto Transfer

®
Ao

Kirim Bukti Transfer

Gambar 10 Tampilan Form Pembayaran
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9. Tampilan Form Riwayat Pesanan

Tampilan ini merupakan tampilan form riwayat pesanan yang berfungsi untuk mengisi data-
data riwayat pesanan. Berikut gambar form riwayat pesanan ditunjukkan pada gambar 11 sebagai
berikut :

MITRA

_
Riwayat Pesanan
1Lit
1Liter C
Rp. 78.960 Lunas

Gambar 11. Tampilan Form Riwayat Pesanan

4. KESIMPULAN

Berdasarkan hasil penelitian yang telah dilaksanakan dalam pengembangan Sistem Informasi
Penjualan Sembako (Minyak Goreng) berbasis Android pada PT. Mitra Bersama, dapat disimpulkan
bahwa sistem yang dibangun telah mampu memenuhi kebutuhan perusahaan dalam mengelola
aktivitas penjualan secara lebih efektif. Seluruh proses yang sebelumnya dilakukan secara manual,
seperti pencatatan transaksi, pengelolaan data stok, dan administrasi penjualan, kini dapat dilakukan
secara terkomputerisasi sehingga proses kerja menjadi lebih terstruktur dan efisien. Penerapan sistem
digital juga mampu mengurangi risiko terjadinya kesalahan pencatatan akibat faktor manusia,
sekaligus mempercepat pelaksanaan transaksi penjualan.
Selain itu, aplikasi berbasis Android memberikan kemudahan bagi admin maupun petugas penjualan
dalam mengakses berbagai informasi penting secara langsung (real-time), mulai dari data produk
minyak goreng, informasi pelanggan, riwayat transaksi, hingga laporan penjualan. Sistem yang
dikembangkan juga dapat menghasilkan laporan penjualan secara otomatis berdasarkan periode
harian, bulanan, maupun tahunan, sehingga memudahkan pihak manajemen dalam melakukan
pemantauan terhadap aktivitas penjualan serta mendukung proses pengambilan keputusan yang lebih
cepat dan tepat. Di samping itu, pengelolaan persediaan minyak goreng menjadi lebih optimal karena
setiap transaksi penjualan yang terjadi akan secara otomatis memperbarui jumlah stok yang tersimpan
pada basis data, sehingga informasi mengenai ketersediaan barang selalu akurat dan terkini.
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